SPRZEDAWCA 522301
Kwalifikacje: A.18 Prowadzenie sprzedazy
Czas trwania nauki: 1,5 roku, 3 semestry, zajecia w systemie zaocznym.

Absolwent szkoty ksztatcgcej w zawodzie sprzedawca przygotowany zostaje do wykonywania
nastepujacych zadan zawodowych:

1) przyjmowania dostaw oraz przygotowywania towarow do sprzedazy;

2) wykonywania prac zwigzanych z obstugg klientéw oraz realizacjg transakcji kupna
i sprzedazy.

Po ukonczeniu tego kierunku bez problemu znajdzie prace w:

v hurtowniach, sklepach, supermarketach, hipermarketach i innych. Istnieje takze mozliwos¢
zatozenia wtasnej dziatalnosci gospodarcze;j.

Wymagane dokumenty:

podanie o przyjecie do szkoty (na druku dostepnym w sekretariacie)

oryginat Swiadectwa ukonczenia szkoty nizszego szczebla (duplikat lub kserokopia
potwierdzona notarialnie)

2 zdjecia

zaswiadczenie od lekarza medycyny pracy (o braku przeciwwskazan do podjecia nauki)

* Aby brac¢ udziat w kursie i uzyska¢ zaswiadczenie o ukoniczeniu kursu i $wiadectwo z
kwalifikacji wystarczy mieé ukoriczone gimnazjum lub o$mioletnig szkote podstawowa

* Aby uzyska¢ tytut zawodowy nalezy mie¢ ukoriczong minimum zasadniczg szkote
zawodowa lub kurs kompetencji ogdlnych na poziomie zasadniczej szkoty zawodowej
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zawoddw:
BHP - Bezpieczenstwo i higiena pracy 20
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RAZEM: 585
Praktyki zawodowe: brak obowigzku odbycia praktyk
zawodowych

Realizujemy podstawy programowe MEN.



